Volonteé de faire

Inspirer de plus en plus d’individus a faire un don testamentaire




Notre histoire

L’Association canadienne des
professionnels en dons planifiés
vise a construire un monde meilleur
grdce ad la planification stratégique
des dons de bienfaisance.

En encourageant les gens a planifier
leurs dons caritatifs - en utilisant
des dons par testament, des dons
d'assurance-vie, etc. - nous pouvons
transformer le donateur ordinaire en
philanthrope extraordinaire.

Sensibilisation
du public
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Formation
professionnelle
et réeseautage

Défense des
interéts


https://www.cagp-acpdp.org/fr

En 2019, nOoUus hous sommes
demandé ce qui se passerait
si quelgques Canadien.ne.s et
Quéebécois.es de plus
faisaient un don par
testament aux causes qui
leur tiennent a coeur. La
réeponse ? Des milliards de
dollars pour le bien social.



En 2020, la campagne de
sensibilisation de I’ACPDP
« Volonté de faire » a été
créée. Elle est le plus

grande effort de notre
histoire pour faire des dons
testamentaires une norme
sociale.




En seulement 3 ans

2019: 2022:
5 % des Québecois.es ont fait 6 % des Québécois.es ont fait un
un don testamentaire. don testamentaire.*
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100 000 Québécois.es de plus ont fait un don & une organisme
de bienfaisance dans leur testament, ce qui représente
3 milliards de dollars en aide et bienfaits sociaux!

* Selon les résultats d’un sondage Environics mené aupres du public (1000 répondants) du 2 au 6 décembre 2022.



Campagne de marketing

Le marketing a fait son chemin au Québec :

14% des Québécois.es
connaissent « Volonté de faire ».
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403,800 Québécois.es
disent étre plus enclin.e.s & faire un don par
testament depuis qu’ils ont vu les publicités
de «Volonté de faire » .

* Selon les résultats d’un sondage Environics mené aupres
du public du 8 au 11 novembre.

Regardez les vidéos de la campagne ici.


https://www.youtube.com/playlist?list=PLYE9TVHA93iPIxxs0eqHJaoF-4ZIMIcUG

2023/2024 :
un apercu

Remarque : Ceci est une maquette
destinée uniquement d illustrer le
concept. Le montage d’images
exclusives de « Volonté de faire »
est en cours.

Regardez la maquette ici


https://www.dropbox.com/s/td0ebl0ry35g4eh/FR Media1.mp4?dl=0
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Toute votre vie, vous avez su redonner avec générosité. Pour faire
progresser la communauté, I'humanité. Faites encore parler votre cceur.
Destinez a votre cause un don par testament. Apprenez comment sur
volontedefaire.ca

VOUS AVEZ
TOUJOURS SU
DONNER
ENEREUSEMENT
PO o e A s W Destinez & votre cause

ceuvre caritative, on essaie d'aider aussi souvent que possible. Aujourd'hui, de un don par testament

plus en plus de nos concitoyens découvrent qu'ils peuvent donner
En savoir plus

stratégiquement grice 2 leur testament.
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Ad - hitps://www.volontedefaire.ca/ ¥
m Marketing numérique sur Facebook, Instagram, Youtube, Display et Search

Faites un don testamentaire - Petite portion va loin

Articles commandités dans les principaux joumaux’ relations avec les médias Trouvez votre organisme de bienfaisance. Découvrez comment votre futur don sera utilisé.
Découvrez comment utiliser facilement votre testament pour changer le monde.



Le site Web de la campagne
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La volonte de
faire une
difference

C'est le pouvoir de votre don
par testament.

EN SAVOIR PLUS ‘

Faire un don par testament v

Francais v

COMMENCER ICI

Plus de 100 000

utilisateurs au Québec

ont visité volontedefaire.ca
pour découvrir comment faire
un don dans leur testament,
trouver des organismes de
bienfaisance et communiquer
avec des conseillers.



Notre public

- Age: 35-75
- Régions: urbaines & rurales

- Revenu moyen et supérieur




— Rejoignez notre communauteé
E.Z_‘l %ﬂw ey -qil d'organismes caritatifs,
r' P .’ ; - de professionnel.le.s

du domaine juridique et

de la planification financiére
qui soutiennent le mouvement
et l'utilisent pour entrer
en contact avec les
donateurs et clients.




Entrer en contact avec de nouveaux clients

Les partenaires conseiller.ere.s ont leur propre page
dans l'outil Trouvez un.e conseiller.ere financier.ere /
Trouver un.e notaire ou avocat.e sur volontedefaire.ca
sur laquelle les utilisateurs envisageant de faire un
Francois Tétu, CIM, FCSI don testamentaire peuvent obtenir des conseils
B [ professionnels & cet effet.

Vice-président et gestionnaire de portefeuille, RBC
Dominion - Gestion de patrimoine
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Apprendre et planifier v Falre un don par testament v Francals v COMMENCER ICI

A propos Francois Tétu

Communiquez avec Francois
Plus de vingt-cing ans d'expérience dans les services financiers, nommément dans le conseil Tétu pour a]outer un don de
en investissement, gestion de portefeuilles et de patrimoine avec certaines des plus bienfaisance &
importantes institutions canadiennes. votre testament

En collaboration avec les familles, Frangois et son équipe se concentre sur la création de plan =
i quip P &4 francois.tetu@rbc.com
financier personnalisés a long terme, en plus de définir les orientations stratégiques des
portefevilies, ce qui lui permet d’offrir une approche & I'avant-garde de I'Industrie. Chague . 514-878-8700
cas en étant un d’espéce, la personnalisation permet d’atteindre les objectifs des familles ~
3 7 Site Web de Francois
tout en leur procurant la tranquilité d’esprit

Clients typiques

Entrepreneurs et professionnels.

Familles fortunées qui ont des besoins en planification fiscale et successorale et qui désirent

préserver leur patrimone.

* Pour la période de sept 2021 & nov 2022


https://www.volontedefaire.ca/organismes-de-charite/
https://www.volontedefaire.ca/profession/notaires-ou-avocats/

Une indication accrue de la participation

Ce matin, j'ai rencontré un organisme qui m'a été référé indirectement ...see more

"1 |l est possihble de faire un
don sans étre riche
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cause gui nous est chére n’est pas réservé gu'aux
classe moyenne dispose de plusieurs outils pour donner sans

s tas de gens aimeraient faire des dons, mais ne savent pas comment s’y
prendre

« Ca al'air complicué, mais ¢a ne I'est pas, explique Valérie Ménard,
conseillere en sécurité financiére chez Ménard & Associés. On peut donner de
v veni

André Harbec - Will Power

Les conseiller.ere.s partenaires utilisent la
trousse de marketing pour signaler leur
participation a la campagne :

Nouveau en

- 2 messages sociaux prérediges; osseona

- les publicités de « Volonté de faire » suweauen
(vidéos et images statiques); 2028/2024

- une proposition de calendrier de
communications, des messages clés et
les marques de « Volonté de faire »
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La formation et le
réseautage

- Acces & des ressources gratuites en matiere
de planification des dons, d des formations
et & un réseau de professionnel.le.s;

- un cours gratuit offert par I’ACPDP sur les
principes fondamentaux des dons planifiés.
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Conseiller.ere.s: frais de partenariat

. Avantages des partenaires
Pour devenir partenaire de « Volonté de faire », il

vous suffit de devenir membre de I’/ACPDP. ‘ Votre page sur le site Web
de « Volonté de faire »;
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de « Volonté de faire »;

Frais annuels d’adhésion a ’ACPDP: S375.
‘ un cours d’ACPDP gratuit.


https://www.cagp-acpdp.org/fr/privil-ges-r-serv-s-aux-membres

Nous progressons grace a vous.

Devenez partenadire a :
https://www.cagp-acpdp.org/fr/volonte-de-faire

Vous avez des questions? Communiquez avec Nancy Ho,
gestionnaire de la campagne, nho@cagp-acpdp.org.



https://www.cagp-acpdp.org/fr/volonte-de-faire
mailto:nho@cagp-acpdp.org

